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مقدمه

ــاختن  ــاز او، س ــناختن نی ــر ش ــت؛ هن ــتری نیس ــردن مش ــدا ک ــط پی ــرمایه، فق ــازار س ــروش در ب ــی و ف بازاریاب
ــت. ــدگار اس ــه مان ــک رابط ــه ی ــاط ب ــک ارتب ــل ی ــاد و تبدی اعتم

در بــازاری کــه محصــولات مــالی متنوعنــد و اعتمــاد، مهم‌تریــن ســرمایه هــر ارتبــاط اســت؛ موفقیــت دیگــر 
تنهــا بــه دانــش تخصصــی بــازار وابســته نیســت؛ بلکــه بــه توانایــی شــناخت مشــتری، کشــف نیــاز، ایجــاد 

ــتگی دارد. ــالی بس ــای م ــه ای راهکاره ــه حرف ارزش و ارائ

بوت کمــپ بازاریابــی و فــروش در بــازار ســرمایه بــا نگاهــی کاملًاً کاربــردی طراحــی شــده تــا مســیر رســیدن از 
ــد. از  ــوزش ده ــدم آم ــتری« را قدم به ق ــت مش ــروش و نگهداش ــذب، ف ــا »ج ــتری« ت ــازار و مش ــناخت ب »ش
 ،CRM ،تحقیقــات بــازار، طراحــی پرســونا و پیشــنهاد ارزش گرفتــه تــا روانشناســی ارتبــاط، فــروش مشــاوره ای

دیجیتــال مارکتینــگ و تحلیــل KPIهــای بازاریابــی و فــروش.

ــی  ــوند؛ کس ــل ش ــن تبدی ــاور ارزش آفری ــک مش ــه ی ــد ب ــه می خواهن ــت ک ــانی اس ــرای کس ــپ ب ــن بوت کم ای
ــدار و  ــد پای ــد رش ــد و می‌توان ــرار می کن ــاط برق ــت ارتب ــازد؛ درس ــاد می س ــد؛ اعتم ــتری را می شناس ــه مش ک

قابل اندازه گیــری ایجــاد کنــد.

اینجــا قــرار نیســت فقــط بازاریابــی و فــروش را یــاد بگیریــد؛ قــرار اســت بیاموزیــد چگونــه در بــازار ســرمایه، 
انتخــاب شــوید.
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شناخت بازارهای مالی، نهادها و محصولات

تحقیقات بازار و بینش مشتری در خدمات مالی

بخش بندی بازار، پرسونا و انتخاب بازار هدف

طراحی پیشنهاد ارزش و ارتباطات متقاعدکننده

مدیریت مشتری، CRM و نگهداشت

روانشناسی ارتباط با مشتری 

فرآیند فروش، شناسایی Lead و فروش مشاوره ای

دیجیتال مارکتینگ در خدمات مالی

تحلیل عملکرد و KPIهای بازاریابی و فروش

سرفصل های بوت‌کمپ 



4

اساتید بوت کمپ

دکتر فرانک جواهردشتی

مهندس میلاد بلوریان

دکتر علی جبل عاملی

مهندس فرزاد شاه حیدری

• دكترای مدیریت بازرگانی گرایش بازاریابی استراتژیک	
• مدرس دوره‌های مدیریت ارتباط با مشتری و رفتار مصرف‌کننده	
• مشاور سازمان‌ها و شرکت‌های بنام در حوزه استراتژی‌های بازاریابی، 	

فروش، مدیریت ارتباط با مشتری و توسعه محصول

• مدیر بازاریابی گروه مالی کارآمد 	
• 	MBA کارشناسی ارشد
• مدرس دوره های بازاریابی در بازار سرمایه	

• مدیر برنامه ریزی و تحلیل کسب و کارگروه مالی کارآمد  	
• کارشناسی ارشد مهندسی مالی 	
• مدرس دوره های انجمن علمی دانشگاه تربیت مدرس و آکادمی کارآمد	

• قائم مقام مدیرعامل گروه مالی کارآمد 	
• دکتری مدیریت تکنولوژی گرایش تحقیق و توسعه	
• معاون توسعه بازار در نهادهای مالی مختلف 	
• مدیر واحدها و پروژه های صنعتی	
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دکتر محسن لالجینی

دکتر سید علیرضا میرباقری

مصطفی کارخانه

مهندس امیر ایمن پور

• دکتری مدیریت بازرگانی	
• معاون اسبق توسعه بازار و ارتباط با مشتریان مشاور سرمایه گذاری ترنج	
• مشاور ارشد بازاریابی و تحلیل‌گر بازارهای سرمایه‌گذاری در بانک آینده	
• مدیر عامل شرکت مشاوره مدیریت تدبیر سرآمد شریف	

• استادیار دانشکده مدیریت و اقتصاد دانشگاه صنعتی شریف	

• مربی پرافتخار والیبال ایران  	

• موسس OKR Coach و مربی 	
• مدرس OKR در شرکتهای مختلف و نهادهای مالی 	
• مدرس دوره های هوش تجاری در موسسه توسعه  	
• کارشناسی ارشد مهندسی صنایع دانشگاه شریف و مهندسی مالی 	

دانشگاه امیرکبیر
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زمان بندی بوت کمپ
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برای ثبت نام، از طریق لینک زیر اقدام کنید.

بوت کمپ بازاریابی و فروش خدمات مالی

ــای  ــوری و پنل ه ــه ی حض ــرای مصاحب ــرایط ب ــن ش ــی و از واجدی ــا بررس ــام، رزومه ه ــت ن ــت ثب ــام مهل ــس از اتم پ
ارزیابــی شایســتگی دعــوت خواهــد شــد. پذیرفته شــدگان مرحلــه ی اول، در کلاس هــا شــرکت کــرده و نفــرات 
برگزیــده در پایــان بوت کمــپ در شــرکت های گــروه مــالی کارآمــد اســتخدام خواهنــد شــد. پذیرفته شــدگان بــه 
صــورت رایــگان بورســیه می شــوند و در صــورت غیبــت بیــش از ســه جلســه از دوره حــذف خواهنــد شــد. کلاس هــا 
ــملی دارد.  ــن ع ــک تمری ــاژول ی ــر م ــه و ه ــکل گرفت ــاژول ش ــن دوره از 8 م ــود. ای ــزار می ش ــوری برگ ــورت حض ــه ص ب

https://survey.porsline.ir/s/70tNbv0v

